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	Місце проживання:
	м. Київ

	Дата народження:
	01.01.1981

	Телефон:
	+38 000 000 0000 (Viber, Telegram, WhatsApp)

	E-mail:
	abcdefghij@abcdefghij.ua

	Skype:
	abcdefghij

	Facebook:
	https://www.facebook.com/abcdefghij

	Linkedin:
	https://www.linkedin.com/abcdefghij



Ціль: Позиція Регіонального менеджера

Очікуваний рівень доходу: від 10 тис. грн. (нетто)

Ключова інформація: більше 5 років досвіду роботи Регіональним менеджером та 7 років роботи Медичним представником; розуміння особливостей локального фармацевтичного ринку регіону, налагоджена співпраця з OL регіону в області кардіології, гастроентерології та неврології, налагоджені ділові стосунки з менеджерами із закупівель більшості аптечних мереж регіону; успішний досвід прогнозування та планування продаж, реалізації планових завдань; навички підбору персоналу та його оцінювання, навчання та коучингу, управління персоналом, вирішення конфліктних ситуацій; успішний досвід організації і проведення конференцій; навички підготовки звітів, докладів, написання науково-популярних статей.

Освіта:
2002 - 2003 Національний фармацевтичний Університет, Магістратура за спеціальністю Провізор загального профілю
1998 - 2002 Національний фармацевтичний Університет, Бакалавріат за спеціальністю Провізор

Додаткове навчання:
2021 Тренінг «…», Агенція Медичного Маркетингу, 2 дні
2020 Тренінг «…», тренер Юрій Чертков, 2 дні
2019 Тренінг «Успішні комунікації», Агенція UBS Trainings, 2 дні
2018 Тренінг «Керування персоналом», тренер Стефан Канюс, 2 дні 
2015 - 2017 Київські державні курси іноземних мов (Англійська)
2016 Тренінг «…», Агенція Медичного Маркетингу, 2 дні

Досвід роботи:
09.2015 – даний час Компанія ФармаФарм (www.pharmapharm.xyz), Регіональний менеджер терапевтичного юніту по центральному регіону (Київська, Чернігівська, Черкаська, Вінницька та Житомирська обл.), м. Київ. В підпорядкуванні 14 МП.
Основні обов’язки:
· виконання планів продаж ЛЗ в регіоні;
· планування продаж в регіоні, по областях та для кожного МП;
· пошук, адаптація, навчання, оцінювання та коучинг персоналу;
· планування та контроль візитної активності МП, їх звітності у CRM;
· підтримування відносин з регіональними OL;
· співпраця з менеджерами аптечних мереж регіону;
· організація участі представників Компанії у регіональних лікарських конференціях, в тому числі стендової;
· підготовка звітів, аналітичних записок.
Особисті досягнення:
· звання «Найкращій менеджер 2020 року» за підсумками внутрішнього конкурсу Компанії;
· зростання у 2020 році продаж продуктів Компанії в регіоні на 27% в грошах у порівнянні з 2019 роком;
· зростання у 2020 році продаж в регіоні препаратів кардіологічного портфелю Компанії на 36% в грошах у порівнянні з 2019 роком;
· успішний лонч препарату Фармафармін (2020 рік, кращій регіон);
· налагодження співпраці з регіональними аптечними мережами АБЦ, ЦБА та АББ;
· початок співпраці з проф. І. І. Іваненко (каф. …логії …ського Медичного університету), проф. П. П. Петренко (каф. …логії …ського Медичного університету) та проф. С. С. Сидоренко (каф. …логії …ського Медичного університету);
· плинність кадрів в регіоні за останні три роки дорівнює 0%.
09.2012 – 08.2015 Компанія ФармаФарм, Старший медичний представник (Rx, терапевтичний напрямок), м. Київ та область
ЦА – кардіологи, терапевти, неврологи.
Основні обов’язки:
· виконання планів продаж ЛЗ в м. Київ та області;
· навчання та коучинг МП;
· співпраця з менеджерами аптечних мереж м. Київ;
· участь у лікарських та фармацевтичних конференціях;
· підготовка звітів в CRM.
Особисті досягнення:
· зростання у 2014 році продаж промотованих препаратів на 24% у порівнянні з 2013 роком.
09.2008 – 08.2012 Компанія ФармаФарм, Медичний представник (Rx, терапевтичний напрямок), м. Харків та область
09.2005 – 08.2008 Аптека №6 ТОВ АБЦ, Завідуючий аптекою, м. Харків
09.2003 – 08.2005 Аптека №2 ТОВ АБЦ, Провізор першого столу, м. Харків

Додаткова інформація:
[bookmark: _GoBack]PC - впевнений користувач ОС Windows, пакету MS Office, Internet, CRM Квадрасофт, програмного комплексу PharmXplorer
Володіння мовами: Українська рідна, Російська – вільно, Англійська – рівень В1
Водійське посвідчення категорії «В», водійський стаж 15 років

Особисті якості: цілеспрямованість, вмотивованість, пунктуальність

Хобі: вело-подорожі, туризм

Референс-лист:
	Іванчук Іван
	Регіональний менеджер Східного регіону ФармаФарм
	+38 088 000 0000

	Петрук Петро
	Керівник зовнішньої служби ФармаФарм
	+38 087 000 0000

	Федорчук Федір
	Продакт менеджер кардіо групи ФармаФарм
	+38 086 000 0000
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