UBS Group – Recruiting, Trainings, Outsourcing
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	Место жительства:
	г. Киев

	Дата рождения:
	01.01.1981

	Телефон:
	+38 000 000 0000 (Viber, Telegram, WhatsApp)

	E-mail:
	abcdefghij@abcdefghij.ua

	Skype:
	abcdefghij

	Facebook:
	https://www.facebook.com/abcdefghij

	Linkedin:
	https://www.linkedin.com/abcdefghij



Цель: Позиция Регионального менеджера

Ожидаемый уровень дохода: от 10 тыс. грн. (нетто)

Ключевая информация: более 5 лет опыта работы Региональным менеджером и 7 лет Медицинским представителем; знание особенностей локального фармацевтического рынка региона, налаженное сотрудничество с OL региона в области кардиологии, гастроэнтерологии и неврологии, налаженные деловые отношения з менеджерами по закупкам большинства аптечных сетей региона; успешный опыт прогнозирования и планирования продаж, реализации плановых заданий; навыки подбора персонала и его оценивания, обучения и коучинга, управления персоналом, разрешения конфликтных ситуаций; успешный опыт организации и проведения конференций; навыки подготовки отчетов, докладов, написания научно-популярных статей.

Образование:
2002 - 2003 Национальный фармацевтический Университет, Магистратура по специальности Провизор общего профиля
1998 - 2002 Национальный фармацевтический Университет, Бакалавриат по специальности Провизор

Дополнительное обучение:
2021 Тренинг «…», Агентство Медицинского Маркетинга, 2 дня
2020 Тренинг «…», тренер Юрий Чертков, 2 дня
2019 Тренинг «Успешные коммуникации», Агентство UBS Trainings, 2 дня
2018 Тренинг «Управление персоналом», тренер Стефан Канюс, 2 дня
2015 - 2017 Киевские государственные курсы иностранных языков (Английский язык)
2016 Тренинг «…», Агентство Медицинского Маркетинга, 2 дня

Опыт работы:
09.2015 – наст. время Компания ФармаФарм (www.pharmapharm.xyz), Региональный менеджер терапевтического юнита по центральному региону (Киевская, Черниговская, Черкасская, Винницкая и Житомирская обл.), г. Киев. В подчинении 14 МП.
Основные обязанности:
· выполнение планов продаж ЛС в регионе;
· планирование продаж в регионе, по областям и для каждого МП;
· поиск, адаптация, обучение, оценка и коучинг персонала;
· планирование и контроль визитной активности МП, их отчетности в CRM;
· поддержание отношений с региональными OL;
· сотрудничество с менеджерами аптечных сетей региона;
· организация участия представителей Компании в региональных врачебных конференциях, в том числе стендового;
· подготовка отчетов, аналитических записок.
Личные достижения:
· звание «Лучший менеджер 2020 года» по итогам внутреннего конкурса Компании;
· рост в 2020 году продаж всех продуктов Компании в регионе на 27% в деньгах по сравнению с 2019 годом;
· рост в 2020 году продаж в регионе препаратов кардиологического портфеля Компании на 36% в деньгах по сравнению с 2019 годом;
· успешный лонч препарата Фармафармин (2020 год, лучший регион);
· налаживание сотрудничества с региональными аптечными сетями АБЦ, ЦБА и АББ;
· начало сотрудничества с проф. И. И. Иваненко (каф. …логии …ского Медицинского университета), проф. П. П. Петренко (каф. …логии …ского Медицинского университета) и проф. С. С. Сидоренко (каф. …логии …ского Медицинского университета);
· текучесть кадров в регионе за последние три года равна 0%.
09.2012 – 08.2015 Компания ФармаФарм, Старший медицинский представитель (Rx, терапевтическое направление), г. Киев и область
ЦА – кардиологи, терапевты, неврологи.
Основные обязанности:
· выполнение планов продаж ЛС в г. Киев и области;
· обучение и коучинг МП;
· сотрудничество с менеджерами аптечных сетей г. Киев;
· участие во врачебных и фармацевтических конференциях;
· подготовка отчетов в CRM.
Личные достижения:
· рост у 2014 году продаж продвигаемых препаратов на 24% в деньгах по сравнению с 2013 годом.
09.2008 – 08.2012 Компания ФармаФарм, Медицинский представитель (Rx, терапевтическое направление), г. Харьков и область
09.2005 – 08.2008 Аптека №6 ООО АБЦ, Заведующий аптекой, г. Харьков
09.2003 – 08.2005 Аптека №2 ООО АБЦ, Провизор первого стола, г. Харьков

Дополнительная информация:
PC - уверенный пользователь ОС Windows, пакета MS Office, Internet, CRM Квадрасофт, программного комплекса PharmXplorer
Знание языков: Украинский родной, Русский – свободно, Английский – уровень В1
Водительское удостоверение категории «В», водительский стаж 15 лет

Личные характеристики: целеустремленность, мотивированность, пунктуальность

Хобби: вело-путешествия, туризм

Референс-лист:
	Иванчук Иван
	Региональный менеджер Восточного региона ФармаФарм
	+38 088 000 0000

	Петрук Петро
	Руководитель внешней службы ФармаФарм
	+38 087 000 0000

	Федорчук Федор
	Продакт менеджер кардио группы ФармаФарм
	+38 086 000 0000
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